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Joost Kam (links) en Sjoert Stel.
Een Toyota Supra verzekeren
voor 90.000 euro? Ja, dat kan.

Verzekeren
tijdens
restauratie

OOST KAM en Sjoert Stel
van assurantiekantoor
Advies Verzekerd! uit Meppel
herkennen de situatie, maar
zien het niet als een probleem om
een auto te verzekeren die in restau-
ratie is. “Grote verzekeraars en tus-
senpersonen kunnen je in zo'n geval
misschien niet zo'n goede oplossing
bieden. Gespecialiseerde tussenper-
sonen, zoals wij, wel. Er is maatwerk
nodig, en dat vergt bijvoorbeeld een
uitgebreide taxatie. Vrijwel alle klas-
siekerpolissen gaan namelijk uit van
de taxatiewaarde. Let dus goed op de
Kleine lettertjes.”

Wat betekent dat in de praktijk?
“Je moet onderscheid maken tussen
‘normale’ klassiekers, ofwel de
auto’s uit het middensegment, en de
exclusieve klassiekers”, stelt Kam. In
de eerste categorie vallen auto’s zon-
der exorbitante taxatiewaarde. Denk
aan de Citroén DS, een Volkswagen
Kever, een Ford Escort RS of een
Jaguar E-Type. Het zijn auto’'s met
een waarde van maximaal 75.000
euro, ze vallen daarom gewoonlijk
onder elke ‘normale’ klassiekerver-
zekering. “Als je zo'n auto restau-
reert, sturen we de taxateur naar je
toe. Hij bekijkt het casco, de losse
onderdelen, en taxeert het geheel.

De stijgende waarde nemen we dan
desgewenst mee.”

Bij een exclusieve auto in het
topsegment is een maatwerkpolis
de enig zinvolle oplossing. De ver-
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Moet een klassieker tijdens de restauratie verzekerd blijven? En zo ja,

voor welke waarde? Zoals hij voor de restauratie was? Of voor het

bedrag dat hij waard gaat worden als hij klaar is? Of iets daartussenin?

zekerde waarde is immers vaak veel
hoger dan de simpele waarde van

de auto. “De totale restauratiekos-
ten tellen in dit segment juist mee”,
vervolgt Kam. Volgens hem is zo'n
restauratie-overwaarde’ heel goed
In een verzekering onder te brengen.
Uiteraard gebeurt dat eveneens op
basis van een taxatie. “De bottom
line is: je wilt je volledige investe-
ring in de auto meeverzekeren. Dat
accepteren we, waarbij we overigens
wel letten op de kwaliteit van de
restauratie en de restaurateur. Als
een deskundige restaurateur, die
vooraf is gescreend, de auto heeft
opgebouwd, zit je in principe goed.

'WE HEBBEN
EEN MG A
VERZEKERD
VOOR 90.000
FURO OMDAT DE
RESTAURATIE
70 PERFECT IS
UITGEVOERD’

En als je het zelf doet, en de taxateur
herkent de kwaliteit van je werk, dan
s 't ook geen probleem. We hebben
bijvoorbeeld een MG A verzekerd
voor 90.000 euro, omdat de res-
tauratie zo perfect is uitgevoerd dat
de auto ver boven de marktwaarde
van 50.000 euro ligt. Dat betekent
niet dat een auto dat bij verkoop

ook opbrengt. Het betekent dat de
maatschappij bij diefstal of total-loss
90.000 euro uitkeert, omdat we
beseffen dat dit bedrag nodig is om
een vervangende MG A in verge-
lijkbare staat te krijgen. Hetzelfde
geldt voor een Toyota Supra van
1993, ook bij ons verzekerd. Die auto
s in onberispelijke concoursstaat

en eveneens getaxeerd op 90.000
euro. Een ‘gewone’ verzekeraar zou
die auto hoogstens op dagwaarde
verzekeren. "

En hoe ga je met de verzekering
om tijdens de restauratie?

Kam: “Een deskundige verzeke-
raar is zich ervan bewust dat het
totaal meer is dan de som der delen.
dus dat de complete auto meer
waard kan zijn dan je op basis van
zo'n stapel oude onderdelen zou
vermoeden.”

Daarbij kan de verzekeraar ook
rekening houden met de situatie
tijdens de restauratie: de auto kan
dan ‘verspreid’ zijn over meer loca-
ties. Het interieur ligt bij de bekleder,
de motor bij een revisiebedrijf, het

chassis bevindt zich bij een specialist,

de carrosserie bij een plaatwerker.
Er zijn zelfs situaties denkbaar
waarin de desbetreffende bedrijven
In diverse landen zijn gevestigd —
bijvoorbeeld omdat alleen een Britse
specialist in staat blijkt de originele
radiateur van een Riley Brooklands
te herstellen. Hoe gaat een verze-
keraar om met zo'n complex risico?
"Hoezo complex?” is de wedervraag
van Kam. “Als alle onderdelen bij
verschillende bedrijven liggen, maakt
dat het voor ons in beginsel juist
aantrekkelijker. Het risico is immers
gespreid. Dat kunnen we moeiteloos
in een polis onderbrengen. Al willen
we uiteraard wel informatie over de
desbetreffende locatie. Ook voor ons
Is verzekeren in een houten boeren-
schuur zonder sloten lastig.”

Dankzij een gedetailleerde taxatie
kan de verzekeraar omgaan met
situaties waarin bijvoorbeeld een
carrosserie verloren gaat doordat
het bedrijfsgebouw van de plaat-
werker afbrandt. Kam: “Nadat de
restauratie eenmaal is voltooid, volgt
een nieuwe taxatie en passen we de
poliswaarde aan.”

Dezelfde maatwerk-aanpak

geldt trouwens bij auto’s die een
racegeschiedenis hebben. “Zoek in
dat geval een deskundige taxateur
die bijvoorbeeld begrijpt dat een
eerdere Goodwood-deelname de
waarde van een auto heeft verhoogd.

Dat kan belangrijk zijn bij diefstal of
totaalverlies.”




